
 

Technischer Verkaufsingenieur m/w 

Für kundenspezifische Automations- und Prüfsysteme 

Ihre Aufgaben umfassen folgende Schwerpunkte: 
 

� Sie betreuen Projekte im Verkauf von der ersten Kundenanfrage bis zum Projektstart 
� Zentraler Ansprechpartner für Ihren Kundenstamm 
� Sie erstellen kundenspezifische Kalkulationen und Angebote für unsere Automations- und 

Prüftechniklösungen 
� Besuchsplanung, Anfragebearbeitung, Angebotsverfolgung und Durchführung von 

Vertragsverhandlungen 
� Sie stimmen die kundenspezifischen Anforderungen im eigenen Dialog mit unseren Prozessen 

Auftragsgewinnung und Erfüllungsprozess ab 
� Sie nehmen aktiv die Rolle der Neukundenakquise wahr 
 

Was Sie mitbringen: 

Sie verfügen über einen Hochschulabschluss im Studiengang Maschinenbau (Bachelor/Master), 
idealerweise in Verbindung mit einer abgeschlossenen, technischen Berufsausbildung. 
Gute  Erfahrungen  im Bereich  der Kundenakquise und Auslegung von Automations- und 
Prüfanlagen bringen Sie bereits mit. Selbständiges Arbeiten, Flexibilität, Verhandlungsstärke (auch in 
Englisch) sowie starke Kundenorientierung runden Ihr Profil ab.  

 
Was wir bieten: 

Möchten Sie sich persönlich und fachlich weiterentwickeln? BDG bietet Ihnen die  
Plattform dafür und unterstützt Sie mit einem weitreichenden Bildungsangebot und   
individueller Förderung nach Bedarf. Schicken Sie uns einfach Ihre Bewerbungs- 
unterlagen und erwecken Sie mit uns neue Maschinen zum Leben. 

Wir freuen uns auf Sie. 
 

Unter dem Motto „Zusammenspiel aus Leidenschaft und Präzision“ begeistern wir uns und 

unsere Kunden jeden Tag aufs Neue für unsere Arbeit: Automations- und Prüfsysteme sind 

nicht nur unser Beruf, sondern unsere Berufung. Zur Unterstützung unseres Teams suchen wir 

 

 


